


Socialne siete - tie uz davno nie su iba miestom zabavy. Je to
obrovska opora pre podporu akychkolvek projektov vratane
podnikania.

Co musite urobit, aby ste mohli za¢at pracovat na sociadlnych
sietach?

ZaCiname (a s niekym si to zopakujeme) od uplného
zacCiatku!



Prva vec, ktord musite urobit, je rozhodnut sa, na ktorych
socidlnych sietach budete pracovat. Lepsie, ak to budid 2 - 3
socialne siete.

Na zaklade skusenosti uspesnych lidrov v podpore
podnikania prostrednictvom socialnych sieti odporucame
zvazit Facebook, Instagram, TikTok.

Musite sa zaregistrovat vo viacerych a v buduicnosti si
vyberte tu, v ktorej je vase cielové publikum najviac
koncentrované.




Zaregistrujte sa na socialnych sietach a vytvorte
biznis-profil, ktory rozpovie o vas o vasom partnerstve
s Coral Club.

Je velmi lahké sa zaregistrovat na vsetkych socialnych
sietach. Zvycajne je intuitivne, o je potrebné vyplnit a ktoré
tlacidla stlacit.




1. Rozhodnite sa pre socidlne siete, s ktorymi budete pracovat
(2-3 soc. siete).

2. Zaregistrujte sa a zalozte si svoj profil.

AKO ZACAT PRACOVAT NA SOCIALNYCH SIETACH?




3 bloky prace na socialnych sietach:
1.Dizajn stranky, umiestnenie.
2.Kontakt s potencialnym klientom.

3.Ponuknutie stretnutia.

3 BLOKY PRACE NA SOCIALNYCH SIETACH




Navrhnite (alebo aktualizujte) stranku na socialnej sieti
urcenu specialne pre rozvoj podnikania.

Venujte pozornost vizualnemu dizajnu a informaciam,
ktoré planujete sprostredkovat svojim priatelom.



Navrhnite obchodnu stranku:

Uverejnite vysokokvalitnu fotografiu
v obchodnom style




Ak planujete propagovat vase podnikanie a vase sluzby
na socialnych sietach, potrebujete kvalitnu fotografiu
v obchodnom style s priatelskym usmevom na tvari.

Navstevnik vasej stranky sa z fotografie rozhodne, ¢i

s vami ma jednat ako s obchodnym partnerom alebo
hie!



Navrhnite obchodnu stranku:

urobte demonstraciu svojich
zaujmov a hodn6t, svoju odbornost
a profesmnahtu




Urcite vyplnte oblast vasich zaujmov: aké su vase zaluby,
akeé knihy citate. Pouzivatel, ktory navstivil stranku, si musi
o vas vytvorit spravny obraz. Tu mozZete spomentt, Ze sa
zaujimate o zdravy zivotny styl, rozvoj podnikania, osobny
rast, budovanie kariéry.

Ak zverejnujete fotografie v albumoch, budte opatrni: mali
by odrazat aj vasu obchodnu stranku Zivota a napriklad
fotografie pri slavnostnom stole s napojmi nebudu vhodné.



Ale fotografie, na ktorych sa prechadzate po krasnom
meste s detmi alebo usmievavymi priatefmi, budud vel'mi
vhodné. Navstevnik by mal z vasej stranky pochopit, Ze ste
uz dosiahli uspech alebo sa aktivhe uberate tymto
smerom. Fotografie by mali zobrazovat vase zaujmy

a hodnoty, preferencie.

Pamatajte na pravidlo: neukazujte na obchodnej stranke
to, co pre vas nieco znamena (rodinny stol k
narodeninam, stretnutia priatelov), ale nieco, co zaujme
ostatnych.



Poznamka: na osobnej stranke socialnej siete sa casto
nachadzaju polia ,,politika“ a ,,nabozenstvo®. Nic nepiste.
Zostante neutralni, aby ste neurazili svojich navstevnikov

svojou kategorickou povahou.



Odporucame nehovorit o Coral Club ako oblasti ¢innosti,
Zaujmov.

Clovek, ktory je len povrchne oboznameny so sietovym
podnikanim a ktory mal negativne skusenosti

s partnerstvom s inymi spoloénostami MLM, si urobi
zavery, ktoré nie su VO vas prospech.

Urcite budete mat ¢as predstavit potencidlnym partnerom
nasu Uzasnu spolo¢nost! Toto urobite osobne.



UMIESTNENIE
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Navrhnite obchodnu stranku:

' ' Y 3. Urobte doraz na fotografiu a
=

niekolko prvych prispevkov

'« Nezabudnite: stranka na socialnej sieti je

vasa vizitka.

~» Clovek, ktory sa dostane na vas$u stranku,

zozacCiatku vidi vasu fotografiu, mesto,
niekolko prvych prispevkov.

* Ked to prenho nebude zaujimavé, oddide
zo stranky. Preto urobte doraz hlavne
na tieto , body”.



*Najdite uspesny priklad kompetentného prispievania
na internete, nekopirujte, ale ucte sa! Poziadajte o radu
aj svojho mentora.

*Pridavajte nie viac ako 1 - 2 prispevky za den

Moze to byt fotografia + zaujimavy text v ramci vasich
odbornych znalosti, pribeh (kratke video). Prispevky ako
ankety, sutaze, otazky zvysia aktivitu na vasej stranke

a prilakaju viac potencialnych Klientov a Partnerov.



Neuverejnujte vela prispevkov inych ludi, sustredte sa
na svoje vlastné. Preposielanim (umiestnovanim prispevkov
inych ludi) nevyjadrujete sami sebal

LepsSie uverejnt 1 prispevok za par dni, ale kvalitny
a zaujimavy!

Pamatajte: kazdy prispevok o vas vytvara nazor. UrCite mate
zaujem prezentovat sa na internete ako kultivovany

a sCitany clovek, ktory vedie zdravy zivotny styl v trende
modernych obchodnych technoldgii.



7. janudra 2020. Aj pocasie, nalada a samotné caro dna vytvorili
nieco, bez coho je pohyb vpred nemozny -
ENERGIA A TVORIVOST!

Na svojej stranke
zverejnujte iba
kvalitné prispevky!

Témy na prispevky:




Charitativny veltrh RUCNE — VYROBENE, pripravenost ¢islo
jeden! Pomahame spolu chorym detom.

Prvymi zakaznikmi boli moji obchodni partneri a ich rodinni
prislusnici!

Prispevky o socialnej
aktivite.



Stravili sme nadherny vecer pri predstaveni , Pes na sene“v
divadle Satiry. VSetci umelci hrali skvele. Nechcel som, aby sa
Sou skoncila. Chodte, nebudete [utovat a dlho to bude na vas
robit dojem!

Prispevky o precitanych
knihach, navstivenych
koncertoch,
predstaveniach.

Nezabudnite uviest odkazy
na uzitocnu obchodnu
literatlru!



"— Co sa deje vo svete? - Je len zima ... “
A ludia su ako vevericky v kolese, v zacarovanom kruhu: domov-
cesta-praca-cesta-domouv...

Zaujimavé a pozitivne
nacrty zo zivota.

Nedopustite aby na
strankach bola
pochmurnost

a pesimizmus!



Kazdy den sa mi Rim otvara s novymi a novymi farbami!
Milujem cestovanie - nové mesta, novy priatelia, nové zazitky,
nové skusenosti a prilev inSpiracie! Ktora krajina bude
dalSia???

Cestovné prispevky




Je to iba niekolko prikladov.

Nezabudnite napisat a davat rady zo svojej osobnej praxe
zdravého Zivotného stylu, Sportu, sebarozvoja (nepustajte
sa do ezoteriky). Trochu humoru nezaskodi, ale je dolezité
neprehanat to a dodrziavat etiku.

Nezabudnite tiez zablahozelat na strankach vasim
sledovatelom k hlavnym sviatkom, ako je napriklad Novy
rok.



Kde najst potencialnych Klientov a
' ! Partnerov?
L3 | Profilové skupiny:
‘= = | * zdravy Zivotny Sty
e Sport
e krasa
e zdraveé stravovanie
* seba-rozvoj
e skupiny mladych mamiciek
* podnikanie
e MLM
e ainé

KONTAKT S KLIENTOM




Ked bude stranka pripravena, vyhladajte [udi, ktorych

potrebujete.

Kde ndjst potencidlnych Klientov a Partnerov? Co napisat?

Obratte sa na Specializované skupiny: zc

sport, krasa, zdravé stravovanie, sebarozvoj
matiek, podnikanie, biznis, MLM.

ravy zivotny styl,

|, skupiny mladych



Niektoré socialne siete tiez poskytuju prilezitost zoradit fudi
podla zaujmov, wvyhladat ich medzi Gcastnikmi
specializovanych podujati atd.

Ak hladate napriklad ludi ktori vedu zdravy zivotny styl,
musite pomocou vyhladdvania ndjst také skupiny alebo
komunity podla slov ,,Zdravy Zivotny styl“. Socidlna siet vyda
vSetko, co md, a mozete vidiet vela fudi v skupine a pozvat
tych, ktory sa vdm pozdavaju a pridat si ich do priatelov.



Samozrejme, nie kazdy musi na vas navrh reagovat. Ak, ste
vSak spravne navrhli svoju stranku a definovali Cielové
Publikum, potom bude pocet prijatych pozvanok vysoky.

V budulcnosti s nimi budete komunikovat, vymienat si
skusenosti, vase navrhy. Pozyvajte ich na stretnutia.



Priatelia vasich priatelov - odporucania!

Pridajte si priatelov vasich priatelov. Prejdite na stranky
priatelov svojich priatelov a pridavaijte si ich.

Ked ¢lovek vidi, ze uz mate na socialnej sieti spolochého
priatela - zvysuje sa miera dovery!



N ™o

KONTAKT S KLIENTOM

Ako sa zacat stretavat?

-

Zacnite so ,,zacCiatoénymi — frdzami“:

,Dobry den, rad Vas vidim vo svojich priateloch!”

Dalej mate 2 moZnosti:

~

J

{

Prejst
k ndvrhu

\_ /\
4 ) 4
Nadviazat uzsi
kontakt
g J \_

J

t

-

\_

,Pridal som si Vas, pretoze sa mi zapacil Vas profil. Vidim, ze mame
spolo¢né zaujmy. Mozno si budeme navzajom uzito¢ni”

~

JTiez milujem Sport. Je zaujimavejSie a prijemnejsie dosiahnut vysledky
s rovhako zmyslajucimi fludmi! Ako ¢asto cvicite?”




Kontakt sa zmenil z ,,chladného” na ,teply*.
Optimalna situacia je, ked uvediete komunikaciu do stavu,

ked sa vas novy priatel sam opyta
— a Cim sa zaoberate Vy?

Je cas prejst k obchodnému navrhu!



Aky by mal byt obchodny navrh?
.~ | ° Individualny
 Jednoduchy a kratky

BIZNIS - PONUKA * Privadzajuci k osobnému
stretnutiu

VSetky otazky nechajte na osobné
stretnutie. To Setri cas.




Snazte sa, aby bol vas navrh uprimny, primerany situacii a
nepripominal spam.

Dal$im prikladom je toto: bezné, ,,opotrebované” frazy,
domyslavost. VSetko to vyzerd velmi neldprimne. S takymto
navrhom sa mozZete dostat k veci, ale pravdepodobnost je
mala.



Dobry den!

Povedzte mi, zaujima Vas, ako obnovit

a udrzat si zdravie a zdravie svojich blizkych,
predizit mladost a krasu, ako zostat aktivny
a cinny po mnoho rokov?

PRIKLAD OBCHODNEHO NAVRHU




Samozrejme, kazdy z vas uz ma alebo si vytvori svoj vlastny,
efektivne fungujuci skript.

Pozrime sa na niekolko prikladov skriptov, ktoré pouzivaju
nasi Lidri.

Nemusite kopirovat skripty,
zoberte si tieto priklady ako zaklad a pridte s vlastnymi!



Ahoj!

Rozvijam podnikanie spojené s vodou. Pridal
som si ta sa s cielom obchodného néavrhu.
Zaujimam sa o ambicidznych ludi do timu!

PRIKLAD OBCHODNEHO NAVRHU




V sucasnosti organizujem systém predaja a rozvijam
pobocky na Slovensku. Podnikanie suvisi s vodou. Hladam
ambicioznych partnerov, ktorych by tato téma mohla
zaujimat bud’ ako dalsi prijem, alebo ako seriézny obchod.
V pripade zaujmu som pripraveny sa stretnut a poskytnut
podrobnejsie informacie.

PRIKLAD OBCHODNEHO NAVRHU




Rozvoj fransizového podnikania na Slovensku, Ukrajine, v
Bulharsku a Taliansku €i v Rusku. Trendové obchody s
produktami funkéného stravovania sa. Online a offline.
Propagacia spociva vo vytvoreni obratu na hotovom
zaklade. Existuje systém skoleni a podpory. Ak budes
zaujem, navrhujem to prediskutovat podrobnejsSie cez

Skype.

PRIKLAD OBCHODNEHO NAVRHU




UPRAVA

Povedali vam , nie“. Co dalej?

Udrzujte pravidelnu komunikaciu:
nechavajte lajky pod prispevkami, piste
komentare.

Budujte vztah, netlacte.

Ked' je ¢lovek pripraveny, vratte sa k
navrhu.

V MLM biznise sa tomu hovori poetapna
dohoda!



5 kritickych chyb, ktoré by ste
l ' nemali robit:

1. Nekvalitna fotografia.
2. Chyba na stranke meno a priezvisko.

KRITYCKE CHYBY. 3. Zatvoreny profil.
4. Pridanie do priatelov ludi nie
Cielového Publika

5. Spam.




Internet je vynikajucou platformou na hladanie
potencialnych klientov a partnerov. Urcite si osvojte tuto
zrucénost a kazdy den stravte ¢as na socialnych sietach.

Nesustredte sa iba na pracu na internete!
Pamatajte: je dolezité rozvijat aj dalSie zrucnost;
(praca so zoznamom, odporucaniami atd.)



1.Prestudujte si doplnujuce materialy
2.v ,,Pracovnom zoSite uspesného
partnera”“.

2. Zaregistrujte sa a zacnite pracovat
na socidlnych sietach.







